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Fundamentos de Planificación
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Proteger su patrimonio es solo una parte del plan. Proteger a las personas que deja
atrás importa igual de mucho.
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DÓNDE EMPIEZA REALMENTE

La planificación patrimonial no se trata de la muerte.
Se trata de control.

La mayoría asume que la planificación patrimonial es algo de lo que se ocuparán más
adelante en la vida. Tras la jubilación. Tras vender el negocio. Tras comprar otra propiedad.
Cuando los hijos sean mayores.

En realidad, la planificación patrimonial empieza en el momento en que usted acumula algo que vale la
pena proteger. Puede ser un negocio. Un portafolio de inversión en crecimiento. Bienes raíces. O
simplemente el deseo de decidir quién tomará las decisiones financieras y médicas si usted no puede
tomarlas por sí mismo.

El objetivo no es solo reducir impuestos. Es hacerles la vida más fácil a las personas que le importan
durante lo que suele ser uno de los períodos más difíciles que vivirán. La buena planificación crea claridad.
La mala planificación crea incertidumbre, demoras, gastos innecesarios y, a veces, conflicto familiar.
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LAS PRIMERAS PREGUNTAS QUE HACEMOS

Cada familia es diferente
Antes de hablar de fideicomisos o estrategias fiscales, solemos empezar con preguntas como:

•  ¿Es dueño de un negocio?

•  ¿Posee bienes raíces en más de un país?

•  ¿Tiene hijos pequeños?

•  ¿Hay alguien que dependa financieramente de usted?

•  ¿Sabría alguien dónde encontrar su información financiera si algo pasara mañana?

•  ¿Ha revisado sus documentos patrimoniales en los últimos cinco años?

Las respuestas suelen determinar dónde debería comenzar la planificación.
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LA BASE DE TODO PLAN PATRIMONIAL

Cuatro documentos que hacen el trabajo pesado

Un Testamento
Un testamento (will) da instrucciones para distribuir sus bienes y le permite nombrar tutores para hijos
menores. Sin uno, la ley estatal determina muchas de esas decisiones. Un testamento bien redactado le da
dirección a su familia durante un momento ya difícil.

Poderes Legales
La planificación patrimonial no es solo sobre lo que ocurre después de la muerte — también se trata de
protegerlo mientras está vivo. Un poder financiero duradero (durable power of attorney) permite que
alguien de su confianza maneje asuntos financieros si usted queda incapacitado. Las directivas médicas
ofrecen una guía similar para las decisiones de salud. Muchas personas posponen estos documentos con la
esperanza de nunca necesitarlos. Por eso mismo deberían prepararse antes de que ocurra una crisis.

Designaciones de Beneficiarios
Uno de los errores más comunes que encontramos no tiene nada que ver con impuestos — tiene que ver
con formularios de beneficiarios desactualizados. Las cuentas de retiro y las pólizas de seguro de vida
generalmente pasan según la designación de beneficiario registrada, no según su testamento. Un divorcio,
un nuevo matrimonio, el nacimiento de un hijo o la muerte de un beneficiario deberían provocar una
revisión inmediata. Actualizar estos documentos a menudo toma solo unos minutos, pero puede evitar años
de complicaciones legales.

Fideicomisos Revocables en Vida
No toda familia necesita un fideicomiso. Muchas sí. Un fideicomiso revocable (revocable living trust) bien
diseñado puede simplificar la administración, preservar la privacidad, reducir la intervención del proceso
sucesorio (probate) y establecer instrucciones claras para administrar los bienes a lo largo del tiempo. Que
un fideicomiso sea apropiado depende de sus metas, sus bienes y su situación familiar. Nunca debería
crearse simplemente porque alguien le dijo que “todos necesitan uno.”
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FAMILIAS INTERNACIONALES

Una conversación especial
El sur de Florida es hogar de familias cuya vida financiera se extiende mucho más allá de Estados Unidos.
Eso a menudo cambia la planificación de forma drástica: la propiedad de activos en el extranjero,
herederos internacionales, negocios que operan en varios países, distintas leyes de sucesión y una posible
exposición al impuesto sucesorio en más de una jurisdicción.

Estas situaciones rara vez encajan en un plan patrimonial estándar. Requieren coordinación entre asesores
legales y fiscales en cada país relevante. Mientras antes empiecen esas conversaciones, más opciones de
planificación estarán disponibles.

Los dueños de negocio deben pensar distinto
Para muchos emprendedores, el negocio representa el mayor activo que poseen. Sin embargo, la
planificación de sucesión suele posponerse hasta la jubilación. Preguntas que vale la pena hacerse hoy
incluyen:

•  ¿Quién operaría el negocio si usted quedara inesperadamente indisponible?

•  ¿Podría su familia acceder a los registros financieros?

•  ¿Sabrían los socios qué sigue?

•  ¿Hay fondos para un acuerdo de compraventa (buy-sell) si existe uno?

•  ¿Alguien además de usted entiende cómo funciona el negocio?

Estas son preguntas de negocio. También son preguntas de planificación patrimonial.
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LO QUE VEMOS CON MÁS FRECUENCIA

El problema rara vez es la ley fiscal

Un error común
Muchas personas creen que la planificación patrimonial solo importa para familias muy adineradas. Eso rara
vez es cierto. Toda familia se beneficia de instrucciones claras, beneficiarios actualizados y saber quién
tomará las decisiones durante una emergencia. Los impuestos pueden afectar solo a una parte de los
patrimonios. La organización afecta a todos.

Los mayores problemas rara vez los causan leyes fiscales complicadas. Los causan documentos que nunca
se actualizaron: un testamento escrito hace veinte años, una cuenta de retiro con el beneficiario
equivocado, un negocio sin plan de sucesión, una familia que sabe que existen bienes pero no tiene idea
de dónde están los registros. Ninguna de esas situaciones es difícil de prevenir — todas se vuelven mucho
más difíciles después de que es demasiado tarde.

Una reflexión final
La planificación patrimonial es una de las pocas áreas donde el éxito es casi
invisible. Cuando todo se ha planificado correctamente, las familias rara vez
notan cuántos problemas se evitaron. Ese es precisamente el objetivo. Los
mejores planes patrimoniales son los que su familia espera nunca necesitar,
pero siempre agradecerá tener.

¿Quiere revisar su plan?
La respuesta correcta depende de su situación particular, no de una regla general. La analizamos para su
caso antes de que tome una decisión. Su primera consulta es gratuita.

Agende una consulta � debedoutcpa.com

Ya sea que su patrimonio consista en un negocio en crecimiento, propiedades de inversión, cuentas de
retiro o activos internacionales, la mejor planificación suele ocurrir antes de que las circunstancias fuercen
decisiones difíciles. Trabajamos junto a su abogado y demás asesores para ayudar a que los aspectos
financieros y fiscales de su plan patrimonial respalden sus objetivos de largo plazo.

Esta guía es información general, no asesoría fiscal ni legal. La planificación patrimonial involucra documentos legales que no redactamos;
coordinamos con su abogado los aspectos fiscales y financieros. Las leyes fiscales cambian y las cifras reflejan las reglas federales de
2026. Hable con nosotros — y cuando corresponda, con un abogado — antes de actuar. © 2026 De Bedout CPA. North Miami Beach, FL.


